
Emotionales Verkaufen

Verkaufen  
Sie noch oder  
faszinieren Sie 
schon?
Mit einem speziell auf Ihre Branche und Ziele zugeschnittenen  

Verkäufer-Entwicklungsprogramm sichern Sie sich einen  

innovativen Vorsprung für emotionales Verkaufen von erklärungs-

bedürftigen Produkten gegenüber Ihren Marktbegleitern.

Damit fördern Sie die rationale und emotionale Verkäufer - 

kompetenz für Ihre anspruchsvolle Kundenwelt.

www.vertriebsmeister.de

„Hervorragende Performance – Die bisherige Erfahrung 

nach dem Training bestätigt mir die Relevanz Ihrer Themen 

für den Arbeitsalltag.“

A. Erke / KLAFS GmbH & Co. KG

„Ich habe viele Techniken von Ihnen anwenden 

können und das Ziel, was ich mir vorgenommen 

habe, deutlich übertroffen!“

H. Jahnke / Repac Montagetechnik GmbH & Co. KG

Das sagen unsere Kunden

Die emotionale Methode der logischen  

Kommunikation für begeisterte Kunden.



VERTRIEBSMEISTER 

Dipl.-Kfm. Ralf Koschinski 

Zertifizierter Trainer  

für Führung und Verkauf 

Telefon +49.(0)36209.469 409 

Telefax +49.(0)36209.469 404 

E-Mail info@vertriebsmeister.de

Am Anger 2

99102 Klettbach

www.vertriebsmeister.de

Die Meisterschaft für Führung und Vertrieb

„Messbarer Erfolg von ca. 10% 

Umsatzsteigerung nach ca. 1 Jahr.“

M. Eberhard / TREFZ GmbH

„Ich bin jetzt so voller Energie,  

ich könnte Bäume ausreißen.“

A. Schlieker / Repac GmbH & Co. KG

„Ein Training, welches  

die Mit arbeiter begeistert.“

F. Seufert / BINZ GmbH

Das sagen unsere Kunden

Auszug unserer Referenzen

Dipl.-Kfm. Ralf Koschinski und sein Team sind die  

Ex perten für die Vertriebsmeisterschaft im technischen 

Vertrieb. Namhafte Referenzen aus Industrie, Groß handel 

und Fachhandel bestätigen den hohen Wirkungsgrad ihrer 

Entwicklungsprogramme.

Unternehmer, Führungskräfte, Außendienstmitarbeiter, 

Innendienstmitarbeiter oder Servicemitarbeiter erhalten 

genau die Werkzeuge, die sie zu Spitzenleistungen führen. 

Anhand maßgeschneiderter Workshops, Trainings,  

Coachings oder Vorträgen werden sie zu umsetzungs-

starken „Führungsmeistern“ bzw. „Vertriebsmeistern“ 

mit dauerhaft hoher Berufsmotivation. 

Mit den praxisoptimierten Methoden und dem Vorsprung 

durch VERTRIEBSMEISTER ® erreichen Sie Ihre zukünf tigen 

Unternehmensziele schnell, sicher und nachhaltig.


